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G R AY D O N C R E D I T S A F E ,  W I E Z I J N  W E ?



Slechte datakwaliteit kost organisaties elk 
jaar gemiddeld 12,9 miljoen dollar

- Gartner 2022



Bedrijven verliezen maar liefst 20% van hun 
inkomsten door slechte datakwaliteit

- Kissmetrics



30 % van uw bedrijfsdata is na een jaar 
foutief



Werk slimmer en bespaar tot 50% van de tijd van uw 
personeel met regelmatig bijgewerkte gegevens



W A A R O M I S  D I T E E N P R O B L E E M ?

Bedrijven verliezen tot 20% van hun inkomsten door slechte datakwaliteit

Gemiddeld de helft van 
de sales- & 

marketingteams
vertrouwen op data die 

voor 30% niet accuraat is

Medewerkers
verspillen tot 50% van 

hun tijd met 
alledaagse taken rond 

datakwaliteit

Meer dan 1 op de 5 
te laat betaalde 

facturen zijn verstuurd 
naar het verkeerde 

adres



D E  I M P A C T  V A N  S L E C H T E D A T A  O P  Z A K E L I J K S U C C E S

Trage salesprestaties

Negatieve klantenervaringen

Zwakke marketing-ROI

Hoger financieel risico

Slechte relaties tussen afdelingen



W A A R K O M E N D E Z E P R O B L E M E N VA N D A A N ?

Menselijke fouten bij de 
manuele input van data

De verstrekte data (bv. via een 
leadformulier) is niet correct

De informatie is niet 
makkelijk beschikbaar

Data is verouderd omdat ze 
niet geactualiseerd zijn

Er zijn meerdere manieren 
om data in te voeren

Database



CORRECTE EN INZICHTELIJKE DATA 
VOOR UW VOLLEDIGE ORGANISATIE



F I N A N C E  &  C R E D I T

Verbeter uw financiële besluitvorming met:

Kredietscore & -limiet

Adresgegevens

Laatst gedeponeerde jaarrekeningen

DBT (dagen na vervaldatum)

Informatie over de bedrijfsleiding

Bedrijfsstatus

+ veel meer

Hiermee kan finance & credit:

• Prioriteiten stellen bij het 

debiteurenbeheer

• Fouten in facturen minimaliseren

• Een nauwkeurig kredietbeleid toepassen

• Een beter beeld krijgen van de risico's



S A L E S  &  M A R K E T I N G

Hiermee kunnen sales & marketing:

• Klanten profileren en segmenteren

• Nieuwe kansen identificeren

• Leads kwalificeren

• Sneller onderzoek doen

Verbeter de prestaties van uw teams met:

Informatie over de bedrijfsleiding

Adresgegevens

Groepsstructuur

Omzet & nettowaarde

Sector

Website

Telefoonnummer

Marketing toegestaan

+ veel meer



D ATA M A N A G E M E N T

Hiermee kunnen data-experts:

• Duplicaten in uw database identificeren

• Veelgebruikte opmaakvelden creëren

• Eén enkele bron van waarheid installeren

• Unieke bedrijfsidentificaties toevoegen

• De leeftijd van gegevensrecords bekijken

Maak uw database ‘rijker’ met:

Unieke Safenummers

Gestandaardiseerde adressen

Geregistreerde bedrijfsnamen

Lokaal registratienummer

Bedrijfsstatus

Rechtsvorm

Matchpatroon en -sterkte

+ veel meer



K N O W  Y O U R  B U S I N E S S

Stroomlijn KYB-processen met:

Geregistreerde bedrijfsnaam

Geregistreerd bedrijfsadres

Lokaal registratienummer

Informatie over de bedrijfsleiding

Uiteindelijke moedermaatschappij

Aandeelhoudersinformatie

+ veel meer

Hiermee kan compliance & onboarding:

• Snel bedrijfsgegevens verifiëren

• De uiteindelijke moedermaatschappij

identificeren

• Onboarding van klanten versnellen



TO E G A N G TO T  D ATA  C L E A N I N G O P  E E N M A N I E R D I E  U  PA S T

1. Website

2.  Connect API

3.  Salesforce App



Herstel het vertrouwen in uw data om strategische 
beslissingen en efficiënte processen aan te sturen en 

riskmanagement te optimaliseren

Match, verrijk en werk uw bedrijfsgegevens bij met 
600+ geverifieerde velden in 4 eenvoudige stappen



Stap 1: Upload
Stap 3: Data 
health check Stap 4: VerrijkStap 2: Match 

• Upload uw data naar onze
webapplicatie in .csv .xls of .xlsx

• Maak uw internationale database op 
in één enkel bestand

• Vermeld minimaal de bedrijfsnaam 
en het land



Stap 1: Upload Stap 4: Verrijk

Automatisch en nauwkeurig uw data 
matchen met onze database Zeer sterke matchA

C

B

D

Sterke match

Gemiddelde match

Zwakke match

• Honderden mogelijke matchpatronen om sterke 
matchpercentages te bereiken.

• A-D matchingsscores helpen u de sterkte van elke 
match te onderscheiden.

• Optie om ongematchte accounts handmatig te 
overschrijven of te matchen.

Stap 2: Match 
Stap 3: Data 
health check 



M ATC H I N G P R O C E S

Onze data KlantendataData matchen

Onze algoritmes beoordelen honderden mogelijke 
matchingspatronen om matches te bepalen

Het uitgeleverde 
bestand bevat het 
matchingspatroon, 
de matchingsscore 
en de beschrijving

Direct gelinkt aan onze Index 
Database van 20 landen.

Matching wordt uitgevoerd via 
onze Data Cleaning Service en 

wordt aangedreven door Trillium.

Data wordt in één bestand 
geüpload via ons webportaal, of via 
API verbonden met uw database.

Powered by



Leer meer over uw database en bekijk de 
verdeling van data gebaseerd op:

• Credit Risk-indicatoren

• Geografie

• Sector

• Bedrijfsgrootte

+ veel meer

Stap 1: Upload Stap 4: VerrijkStap 2: Match 
Stap 3: Data
health check



Bedrijfsinformatie

Bestuurdersinformatie

Negatieve data

Kredietscore & Limiet

Financiële gegevens

Aanvullende informatie

Groepsstructuur

Betalingservaringen

Contactgegevens

Vernieuw en verrijk meer dan 600 datavelden in 20 landen

Stap 1: Upload Stap 3: Leer Stap 4: VerrijkStap 2: Match 



D ATAV E R R I J K I N G - D E K K I N G P E R  L A N D

Europa

• België

• Denemarken

• Duitsland

• Finland

• Frankrijk

• Griekenland

• Ierland

• Italië

• Luxemburg

• Nederland

• Noorwegen

• Polen

• Portugal

• Spanje

• Zweden

• Verenigd

Koninkrijk

• Japan

• Canada

• Mexico

• Verenigde Staten

Amerika

Azië

• Oostenrijk

• Liechtenstein

• Zwitserland

3 extra landen waar alleen matching beschikbaar is:



O N B E A N T W O O R D E V R A G E N W O R D E N Z O  
S N E L M O G E L I J K B E H A N D E L D

F I J N  D AT  U  E R  B I J  W A S

G Y D - S U P P O R T @ G R AY D O N C R E D I T S A F E . B E
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