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• Introductie 

• Prospect to cash in 4 stappen

• Integraties binnen de verschillende bedrijfstakken

• Hoe uw Salesforce CRM proces intelligent maken in 5 stappen

• Demonstratie

Agenda
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Rapporten

110’000 (customers)100’000

71M

146M

272M

70’000

Graydon opgericht 
in 1888

2014

2017

2022

‘s werelds meest gebruikte 
kredietinformatieleverancier

430 miljoen bedrijven in 220 landen en 
gebieden opvraagbaar

Jaar-op-jaar groei van meer 
dan 10% in omzet en klanten

(reports used)

Introductie GraydonCreditsafe



Compliance

35.000 officiële bronnen, 1.000 
wereldwijde sanctie- en 

handhavingslijsten, en 1.8M 
profielen van Politiek Prominente 

Personen.

Credit

272 miljoen kredietchecks in 2022, 
23% meer dan in 2021. 

Elke seconde worden er 37
kredietinformatierapporten 

opgevraagd.

Marketing

Een prospect-database met meer dan
70 miljoen up-to-date 

bedrijfsprofielen uit 12 landen.

Vertrouwd door
125,000 klanten & 
575,000 gebruikers

De nummer #1 
kredietinformatie-

leverancier

Powering Business Decisions

Creditsafe Groep heeft 25 kantoren in 14 landen, verspreid over 3 continenten 
(US/Canada, Europa, Azië).



Verwijder de barrières van slechte data
en help uw bedrijf te groeien



Prospect to cash binnen vier strategische domeinen

Prospecting
Klant & 

Leverancier 
acceptatie 

Relatie 
management

Rendement 
optimalisatie



B E D R I J F S O N T W I K K E L I N G

Identificeer en win de beste salesleads

Plaats de juiste sales intelligence binnen handbereik van elke 
verkoper, bespaar tijd en maximaliseer hun prestaties.

• Werk efficiënter en verminder het handmatig invoeren van data.

• Verkrijg een grondig inzicht in de activiteiten van uw prospect.

• Verhoog de goedkeuringspercentages door prospects vooraf op 
krediet te controleren.

• Pitch op het juiste niveau in verhouding tot de omzet van een 
bedrijf.

• Identificeer moeder- en zusterbedrijven voor grotere kansen.



F I N A N C E  &  C R E D I T
Stroomlijn kredietchecks & onboarding

• Krijg inzicht in belangrijke risico-indicatoren binnen uw administratie.

• Identificeer bedrijven die hun facturen consequent te laat betalen.

• Sta Sales toe om hun leads van tevoren op kredietwaardigheid te 
controleren 

• Bewaak bedrijfswijzigingen, inclusief kredietscore en kredietlimiet.

• Verrijk en vernieuw uw database met up-to-date factuuradressen.

Neem snel en weloverwogen kredietbeslissingen voor een snelle en 
gestroomlijnde onboarding met kredietrisicometriek die voor alle 
gebruikers beschikbaar is.



M A R K E T I N G  &  C O M M U N I C A T I E

Maximaliseer de ROI van uw campagnes

Gebruik extra informatie over klanten en leads om de 
betrokkenheid van het publiek te vergroten en de ROI van uw 
campagne te verbeteren.

• Segmenteer uw doelgroep effectief zodat u uw klantbehoeftes beter
leert begrijpen en een sterkere boodschap uitdraagt.

• Verhoog de engagement met beter getargete campagnes

• Verbeter ABM-campagnes met de juiste adres- en contactgegevens.

• Maak gebruik van nieuwe datavelden in uw analyses en rapporten en
ontdek nieuwe trends.



I N F O R M A T I E T E C H N O L O G I E

Bouw aan de toekomst met data die u kunt vertrouwen

Zet een sterk databeheerprogramma op in uw organisatie door uw database te 
verbinden met de geverifieerde bedrijfsprofielen van GraydonCreditsafe.

• Eén enkele bron van waarheid voor financiële, risico- en bedrijfsgegevens.

• Verifieer het bestaan, de status en de uniciteit van uw data.

• Spoor eenvoudig dubbele bedrijfsgegevens op en verwijder ze uit uw 
database.

• Pas gemeenschappelijke standaardopmaak toe op uw 
bedrijfsinformatievelden.



In 5 stappen maakt u uw Salesforce CRM verkoop intelligent 

1. Match
Uw salesforce records met 430 

miljoen bedrijven in 200+ 
landen 

2. Verrijk
Uw salesforce records met 32 

geverifieerde datavelden

3. Vinden en Verversen
Uw salesforce records 
automatisch verversen

4. Acceptatie
Efficiënt beslissen

Uw salesforce records worden gedurende de hele levenscyclus bijgewerkt met actuele 
bedrijfs- en financiële informatie.

5. Monitoren
Bedrijfsgebeurtenissen in 44 

landen met e-mail alerts



Vinden en Verrijken

O O K  I N B E G R E P E N :

• Brutowinst

• Nettowinst

• Totale activa

• Totale passiva

• Werkkapitaal

• Nettowaarde

• Internationale Score

• Adresregel 1

• Adresregel 2

• Stad

• Postcode

• Regio

• Provincie

• Land

• Website

• Telefoonnummer

• Safe nummer

• Registratienummer 

• Bedrijfsstatus

• Datum van oprichting

• Rechtsvorm

• Bedrijfsnaam

• Andere wettelijke naam

• Vroegere naam

Bedrijfsomzet NACE-code NACE-code omschrijving Kredietscore

Kredietscore omschrijving Kredietlimiet BTW-nummer en nog meer

Vind het juist bedrijf en verrijk uw salesforce records automatisch met 32 unieke datavelden.



Verversen
Match en ververs elke 7 dagen automatisch uw salesforce records in 20 landen.

• België

• Canada

• Denemarken

• Finland

• Frankrijk

• Duitsland

• Ierland

• Italië

• Japan

• Luxemburg

• Mexico

• Nederland

• Noorwegen

• Spanje

• Zweden

• Verenigd Koninkrijk

• Verenigde Staten

• Polen

• Griekenland

• Portugal



Monitoren

• Afghanistan

• België

• Bosnië & Herzegovina

• Bulgarije

• Cambodja

• Canada

• Denemarken

• Duitsland

• Estland

• Finland

• Frankrijk

• Hongarije

• Ierland

• Italië

• Japan

• Kosovo

• Kroatië

• Laos

• Letland

• Liechtenstein

• Luxemburg

• Macedonië

• Maleisië

• Moldavië

• Montenegro

• Myanmar

• Nederland

• Noorwegen

• Oekraïne

• Oostenrijk

• Polen

• Roemenië

• Servië

• Slowakije

• Slovenië

• Spanje

• Tsjechië

• Thailand

• Verenigd Koninkrijk

• Verenigde Staten

• Vietnam

• Zuid-Korea

• Zweden

• Zwitserland

Wij voegen continu nieuwe landen toe aan
onze Internationale Monitoringstool

Blijft 24-7 op de hoogte van belangrijke bedrijfsgebeurtenissen van uw zakenpartners in 44 landen.



LIVE DEMONSTRATIE



Het belang van integraties in uw bedrijfsvoering

1. Neem snel en weloverwogen kredietbeslissingen voor een snelle en gestroomlijnde onboarding met 
kredietrisicometriek die voor alle gebruikers beschikbaar is.

2. Plaats de juiste sales intelligence binnen handbereik van elke verkoper, bespaar tijd en maximaliseer hun prestaties.

3. Gebruik extra informatie over klanten en leads om de betrokkenheid van het publiek te vergroten en de ROI van uw 
campagne te verbeteren.

4. Zet een sterk databeheerprogramma op in uw organisatie door uw database te verbinden met de geverifieerde 
bedrijfsprofielen van GraydonCreditsafe.



Fijn dat u er bij was!

Onbeantwoorde vragen worden zo snel mogelijk behandeld

support@graydoncreditsafe.be


	Dianummer 1
	Dianummer 2
	Dianummer 3
	Introductie GraydonCreditsafe
	Powering Business Decisions
	Dianummer 6
	Prospect to cash binnen vier strategische domeinen
	Bedrijfsontwikkeling
	Finance & Credit
	Marketing & communicatie
	InformatieTechnologie
	In 5 stappen maakt u uw Salesforce CRM verkoop intelligent 
	Vinden en Verrijken
	Verversen
	Monitoren
	LIVE DEMONSTRATIE
	Het belang van integraties in uw bedrijfsvoering
	Dianummer 18

